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Area di attività
· Commerciale, import-export, marketing (disponibile da marzo 2010).
Esperienze professionali

· Novembre 2009-febbraio 2010: Stage in qualità di Project Manager presso PROMOS, Mosca (azienda speciale della Camera di Commercio di Milano). Principali attività: 
1. ricerca partner (distributori, buyers, rappresentanti); 
2. creazione e sviluppo di partnership commerciali tra operatori italiani e russi;

3. organizzazione di missioni commerciali e di partecipazioni ad eventi fieristici.

· Maggio-dicembre 2008: rappresentante di vendita presso la Gemme Italian Producers S.r.l., Brescia (società operante nella produzione e commercializzazione di elettrodomestici). Principali attività: 
1. visite ai PDV, controllo assortimento, merchandising e prezzi di vendita, 
2. formazione sui prodotti al personale di vendita;

3. assistenza post-vendita.

Formazione

· Milano, Università commerciale “Bocconi”, gennaio 2009-febbraio 2010: Master in Marketing e Comunicazione;

· Bergamo, Università degli studi, ottobre 2004-giugno 2008: laurea triennale in lingue e letterature straniere (inglese e russo);

· Brescia, ITC Lunardi, 1999-2004: diploma di perito aziendale e corrispondente in lingue estere.

Conoscenze linguistiche

· Inglese: avanzato;

· Russo: fluente;

· Tedesco: intermedio.

Conoscenze informatiche

· Applicativi Office (Word, Excel, Power Point);

· SPSS Statistics.

Altre attività

· Settembre 2007-maggio 2008: Progetto Erasmus presso l’Università di Tartu (Estonia) e completamento tesi di laurea (argomento:  semiotica).
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