
DMITRIY GAVRIKOV 
 
Data di nascita: 03.05.1979 
Indirizzo: via Dubninskaya 3-103, Mosca, Russia 
Tel: +7 926-527-21-47 
Posta elettronica: gdamosca@rambler.ru 
Stato di famiglia: celibe 
Cittadinanza: russa 
 
Obiettivo: direttore delle vendite, dirigente del settore delle vendite, direzione di una piccola-
media impresa.  
 
 
ESPERIENZE LAVORATIVE 
 
Aprile, 2008 – Luglio, 2009  
STRIX, Russia Area Manager 
I miei compiti: 
• Sviluppo di una nuova marca nel mercato russo, settore filtri per acqua (Aqua Optima) 
• Sviluppo dei canali di vendita 
• Assistenza alle vendite del distributore nazionale 
• Gestione del budget promozionale di supporto del prodotto 
• Ricerca di mercato 
• Svolgimento delle trattative a livello nazionale 
 
Gennaio, 2007 – Marzo, 2008 
HINT (Holding ASKON, distribuzione di beni di largo consumo), Direttore del 
dipartimento vendite e marketing 
I miei compiti: 
• Sviluppo di nuove marche nel mercato russo, settore del caffè e del thè (TeeGschwendner, 
Columbia Coffee) 
• Assistenza alle vendite nella Russia europea 
• Direzione delle scorte merci 
• Marketing 
• Organizzazione ed esecuzione delle trattative con i clienti principali nel settore di HoReCa 
• Supervisione della logistica merci a partire dai produttori (Italia, Germania) 
 
Novembre, 2004 - Dicembre, 2006 
ASKON-Stolitsa (Holding ASKON, distribuzione dei beni di largo consumo), Direttore 
generale 
I miei compiti: 
• Fondazione dell’azienda 
• Elaborazione della politica strategica della compagnia e del business-plan 
• Gestione, management del lavoro ed interazione interna tra i settori dell’azienda 
• Gestione del budget 
• Ricerca di canali commerciali, gestione e assortimento dei prodotti 
• Sviluppo di nuove marche nel mercato russo 
• Svolgimento delle trattative a livello nazionale ed internazionale 
• Supervisione del personale 
 
Aprile, 2004 - Ottobre, 2004 
Alians-Konditer (Holding ASKON, distribuzione dei beni di largo consumo), Direttore 
delle vendite 
I miei compiti: 
• Sviluppo di nuove marche nel mercato russo 
• Ricerca di canali commerciali, gestione e assortimento dei prodotti 
• Elaborazione business-plan 
• Svolgimento delle trattative a livello nazionale ed internazionale 
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Novembre, 2003 - Marzo, 2004 
Consorzio Export Nautico (Ravenna, Italia), manager dei clienti principali 
I miei compiti: 
• Supporto per l’organizzazione della missione economica e della partecipazione al salone nautico 
• Ricerca sul mercato nautico russo 
• Gestione dei contatti nati dalla missione in Russia per gli imprenditori 
• Assistenza linguistica durante la fiera e gli incontri d’affari 
• Gestione questionari durante la fiera 
• Contatti con i cantieri e le imprese russe che lavorano nel settore nautico 
 
Maggio, 2003 - Agosto, 2003 
 Camera di Commercio di Ravenna, Stagista 
I miei compiti: 
• Contatti con le imprese russe 
• Supporto nell’organizzazione della missione economica “Buyers russi in Romagna” 
• Assistenza linguistica durante le visite aziendali e gli incontri d’affari 
• Gestione questionari di valutazione distribuiti alle imprese partecipanti 
• Preparazione materiale informativo per le imprese 
• Ricerca/raccolta dati statistici macro-economici 
 
Maggio, 2002 - Agosto, 2002 
Consiglio Federale (Camera Alta del Parlamento Russo), Stagista 
Assistente del senatore Boris Preobrazhenskij 
 
Giugno, 2001 - Luglio, 2001 
Amministrazione regionale di Voronej, Stagista 
 
1997 - 2002 
Università Statale di Mosca, Assistente presso la cattedra di Geografia 
 
ISTRUZIONE 
2003 – 2006 
Università  Statale di Mosca 
Dottorato di ricerca in geografia politica ed economica 
 
2002 – 2003 
Università degli Studi di Bologna, Master in Istituzioni e politiche dell'integrazione europea 
 
1997 - 2001 
Università Statale di Mosca, Laurea in Geografia politica ed economica e Lingua inglese, presso 
la Facolta di Geografia, laurea con lode. 
 
ESPERIENZE PROFFESIONALI 
• Organizazione della vendita e sviluppo di nuove marche 
• Direzione del personale 
• Formazione e sviluppo di attività commerciali 
• Organizzazione ed esecuzione delle trattative 
• Principali applicativi (Word, Excel, Windows), esperienza nella navigazione e ricerca informatica 
via rete 
•Disponibilita per missioni d'affari 
•Patente di guida 
 
CONOSCENZE LINGUISTICHE 
Russo - lingua madre 
Italiano – fluente 
Inglese – fluente 
 
CARATTERISTICHE PERSONALI 
Socievolezza, tempismo, puntualità, accuratezza, creatività, elevata iniziativa. Credo fermamente 
che non esistano problemi irrisolvibili. 
Slogan: Pensa globalmente, agisci localmente. 


